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Rapporto tra spesa sanitaria e PIL in Italia, 2011-2050
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Fonte: Rapporto Meridiano Sanita 2012
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MINIMAL INVASIVE IS A MUST FOR THE PATIENT



INNOVATION:
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CHIRURGIA APERTA
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EVAR = INNOVATION

>70%

Or Elective Repairs
are periformed with EVAR
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Aora Toracica
Trattamento Encdovascolare

Puo essere una opzione alternativa alla chirurgia



Thoracoabdominal Aortic ANeurysr

TEVAR + EVAR+ ( . 10.500+554




PERSPECTIVES
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EXHIBIT 1
The Theory Of Disruptive Innovation
Performance
A
Sustaining innovations Most demanding customers
________ »
________ >
—— Disruptive innovations
______ 2
Least demanding customers
>

Time

SOURCE: C.M. Christensen, The Innovator’s Dilemma: When New Technologies Cause Great Firms to Fail (Boston: Harvard
Business School Press, 1997).



Terzo Programma europeo “Health for Growth" (2014-2020)
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SALUTE E SANITA SONO UNA PRIORITA PER L’AGENDA DELL'EUROPA

Importanza del settore salute per lo sviluppo economico e sociale

di un Paese

Sviluppare modelli innovativi e sostenibili di sistemi sanitari
Focalizzare |'attenzione sulla prevenzione

Invecchiamento della
popolazione e aumento delle
cronicita

LO SCENARIO DI RIFERIMENTO DELLA SANITA IN ITALIA

Costi crescenti per lo
sviluppo della medicina e
delle tecnologie

Spesa sanitaria pubblica
pro-capite inferiore rispetto
alle maggiori economie

Contrazione delle risorse
economiche disponibili e
vincoli di finanza pubblica

l

L'ltalia, insieme alla
Germania, ¢ il Paese “piu
anziano" d'Europa. Nel 2050
il 33,1% della popolazione
avra piu di 64 anni

Negli ultimi 10 anni la
popolazione con almeno

una malattia cronica ¢
aumentata di 3 punti
percentuali

l

Per sviluppare un nuovo
farmaco sono necessari circa
1,3 miliardi di Dollari

guropee

La spesa sanitaria pubblica
pro-capite in Italia ha un
divario del 30%

verso la Germania e del 23%
verso la Francia

l

Misure di contenimento della
spesa pubblica



LE DIRETTRICI PER UN'EVOLUZIONE SOSTENIBILE DELLA SANITA

Rivedere |e scélte di allocazione delle
risorse pubbliche attraverso una
ridefinizione dell'assetto organizzativo
del SSN 4

Rafforzare la sanita integrativa
in modo tale da rendere

il finanziamento del sistema
socio-sanitario piu flessibile

e piu equilibrato

Ridurre il divario dell'ltalia
nel-confronto europeo

2 in termini di risorse

investite in sanita

l

LE 10 LINEE DI AZIONE PROGRAMMATICHE DI MERIDIANO SANITA

4

b

Rivisitare i Livelli Rafforzare la sanita
Essenziali di integrativa
Assistenza (LEA)

Riorganizzare
I'assistenza
ospedaliera

Razionalizzare Rivedere la
le dotazioni governance della
diagnostiche spesa farmaceutica

anche attraverso
una maggiore
centralizzazione

Elaborare un Piano
strategico delle
scienze della vita

Sviluppare Rafforzare i
un modello Percorsi Diagnostici
“Hub & Spoke” Terapeutici

Assistenziali per le
patologie croniche

piu diffuse
Rafforzare le politiche Cambiamento
di prevenzione culturale




EXHIBIT 2
The Four Components Of A Business Model

Profit formula: ; Processes:
Assets and fixed cost structure, and the s Ways of working together to address
margins and velocity required to cover them =» recurrent tasks in a consistent way: training,
development, manufacturing, budgeting,
planning, etc.
i} +
The value proposition: Resources:
A product that helps customers do more People, technology, products, facilities,
effectively, convenlently, and affordably . equipment, brands, and cash that are
a job they've been trying to do required to deliver this value proposition
to the targeted customers

SOURCE: Authors' analysis (with Mark Johnson).



INNOVATIONS: INNOVATIONS:
GOOD NEWS FOR THIE PTZ DOUBTFULL OUTCOMIES !
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